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Budgivnings-Strategin:
9 Psykologiska Knep for att Vinna Budgivningen (utan att betala for mycket)

- De flesta forlorar budgivningar for att de later kdnslorna styra.
Har ar den taktiska guiden for att ta kontroll 6ver processen.
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Del 1: Strategin (Innan budgivningen startar)

1. Satt din "Walk-Away"-grans (Och hall den)
Det storsta misstaget kdpare gor ar att basera sin budget pa laneloftet istallet for bostadens varde.

o Taktik: Bestam din absoluta smartgrans innan férsta budet laggs. Skriv ner siffran. Ar bostaden
vard att maxa din ekonomi for? Ofta ar svaret nej. Nar budgivningen nar din siffra, kliv av. Inga
undantag. Det ar din forsakring mot "vinnarangest".

2. Flexibilitet ar valuta
Pris ar inte allt for en saljare. Ibland ar tilltradesdatum eller villkor viktigare.

o Taktik: Fraga maklaren tidigt: "Vad ar viktigast for saljaren utéver priset? Vill de ha snabbt eller
langt tilltrade?" Att kunna erbjuda saljaren exakt det tilltrade de vill ha kan ibland vara vart mer

an 50 000 kr i ett bud.



Del 2: Psykologisk Krigféring (Budgivningens karna)

3. Krossa de "Magiska Granserna" (Avgérande taktik)
Manniskor satter nastan alltid sina mentala granser vid jamna tal (t.ex. 3 miljoner, 5
miljoner eller jamna 100-tusingar).

Taktik: Var den som kliver 6éver gransen forst, med marginal. Om budgivningen ligger pa 2 950 000 kr,
lagg inte 3 000 000 kr. Lagg 3 015 000 kr.

Varfor: Manga av dina konkurrenter har satt sitt tak pa exakt 3 miljoner. Genom att hoppa direkt till
strax 6ver den gransen slar du ut dem direkt, istallet for att bjuda smatt upp till gransen.

4. Robot-Metoden (Konsekvens)

Nar du varierar dina hojningar (forst 50k, sen 10k, sen 5k) signalerar du till motstandaren att du
borjar fa slut pa pengar. Taktik: Bestam en hdjningsintervall (t.ex. 15 000 kr) och hall dig till den
slaviskt. Det gor dig omaijlig att lasa. Motstandaren vet inte om du har 100 000 kr eller 1 miljon kvar.
Det skapar osakerhet hos dem.

5. "Chock-Budet" (Visa dominans)

Ibland kan smaduttande dra ut pa processen och locka in fler spekulanter som tanker "jag hanger
med lite till". Taktik: Overvag att géra en rejal hojning direkt for att visa dominans och skramma bort
"fonstershoppare". Det signalerar styrka och att du tanker aga affaren.



@OffertHem &

Jamfor maklare gratis

Del 3: Timing & Spelteori

6. Kontrollera Tempot
Att svara pa ett bud inom 30 sekunder signalerar desperation. Att vanta 24 timmar signalerar
ointresse.

Taktik: Bestam ditt tempo. Att konsekvent vanta 15-30 minuter innan du lagger ditt motbud visar att
du ar kalkylerad och lugn. Det stressar motstandaren mer an snabba bud.

7. "Sniper"-Strategin vs. Relationsbyggaren
Ska du vara med fran start eller hoppa in sist?

Strategi: Du kan vanta och se andra budgivare falla bort fér att kliva in nar bara en ar kvar.
Fordel: Du vet prisnivan och slipper driva upp priset i onédan.

Nackdel: Saljare knyter ofta an mentalt till budgivare som varit med fran start. Om ditt sista bud ar
likvardigt med ndgon som varit med hela resan, valjer saljaren ofta den lojala budgivaren.
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Del 4: Det som sker i kulisserna

8. Dolda bud (Anvands varsamt)

Att lagga bud med villkor att det inte far visas for andra spekulanter eller att det maste accepteras
inom en viss tid.

Taktik: Generellt skapar detta irritation. Men, om du ska géra det — gor det som ditt forsta drag innan
visning eller precis i borjan, for att férsdka "doda" budgivningen direkt. | slutet av en budgivning
fungerar det sallan.

9. Inga lésa tradar pa mallinjen
Det varsta som finns ar en vinnare som bdérjar stalla fragor om féreningens ekonomi eller besiktning
efter att budgivningen ar klar.

Taktik: Ha en tat dialog med maklaren under hela processen. Se till att alla fragetecken ar utratade
innan du lagger ditt startbud. Nar du vinner vill du att maklaren ska saga till saljaren:
"Den har képaren ar redo, palast och trygg. Vi skriver kontrakt ikvall."



